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Проектен резултат 1: Aктивност 4 

РАМКА ЗА КОМПЕТЕНТНОСТ НА GREENWAVE 

БЪДЕЩЕТО НА ЗЕЛЕНИТЕ ВЪЗМОЖНОСТИ - СТРАТЕГИИ ЗА 

ПРОУЧВАНЕ НА ПАЗАРА 
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Споразумение за 

безвъзмездни средства 

2021-1-BG01-KA220-YOU-000028793 

 

Програма Еразъм+ 

 

Ключови действия Партньорства за сътрудничество в областта на младежта 

 

Действия Партньорства за сътрудничество в областта на младежта 

 

Акроним на проекта GreenWave 

 

Заглавие на проекта 
GreenWave:  Задвижвана от младежта дигитална трансформация на 

зелени работни места и устойчиво бъдеще 

 

Начална дата на проекта 01/11/2021 

 

Продължителност на 

проекта 
24 Месеца 

 

Крайна дата на проекта 01/11/2023 
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Партньорство: 

 

  

P1 BG E-business Academy 

 

P2 PT 
MARCA - Associação de 
Desenvolvimento Local 

 

P3 GR 
AINTEK SYMVOULOI EPICHEIRISEON 

EFARMOGES YPSILIS TECHNOLOGIAS 
EKPAIDEFSI ANONYMI ETAIREIA 

 

P4 IE CCS DIGITAL EDUCATION LIMITED 

 

P5 CY 
A & A EMPHASYS INTERACTIVE 

SOLUTIONS LTD 

 

P6 BG 
FONDATSIA UCHENE ZA 

PROMYANA 
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Компетенции:  

1. Общо описание на компетентността  

За да стане някой "зелен предприемач", той трябва първо да разбере по принцип как да проучи 

пазара за бизнес възможности и след това да се съсредоточи върху бизнес категории, които са 

свързани с устойчивата и зелената икономика. След като проучи областите, той може да избере 

по-конкретни решения, които изглеждат по-обещаващи за бъдещето и отговарят по-добре на 

неговите убеждения/личностни качества и на неговия образователен и професионален опит. 

 

2. Области на приложение 

Това е най-основната стъпка/основа за всеки, който се интересува от изграждането на ново 

предприятие и особено в нов сектор на икономиката, какъвто е устойчивият зелен сектор. Макар 

че много успешни предприемачи твърдят, че са преживели "AXA-моменти" и "моменти на 

просветление", те всъщност идват след или заедно с продължително проучване на пазара в 

търсене на наистина нови възможности и/или революционни начини за подхождане към добре 

познати модели. 
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Нива: 

Начинаещ 

На това ниво трябва да бъдат представени основните понятия, както и значението на определянето на бизнес 

възможностите и техниките за проучване на пазара. След това съдържанието ще се съсредоточи върху 

зелената икономика и основните области на интерес, тези, които се очаква да имат доста стабилен растеж, 

но може да изискват по-малко подготовка и опит, за да може някой да действа. 

Напреднал 

На това ниво се очаква добро ниво на разбиране и се предполага, че целевата група вече практикува 

техниките за проучване на пазара и определяне на бизнес възможностите.  Образователният материал за 

тази група може да отиде на по-дълбоко ниво, да бъде по-подробен и научен около зелените и устойчивите 

възможности и да се съсредоточи върху областите, в които са необходими иновации, като се предполага, че 

членовете на тази група е възможно да имат някакво висше образование. Това ще подпомогне членовете на 

тази група да проучват за по-напреднали теми и технологии в сектора на зелената икономика и ще ги 

мотивира да участват в екипи, които се опитват да решават проблеми по нови начини. 

Експерт  

Членовете на тази група вероятно са лидери на екипи с богат опит в личния и професионалния си живот. 

Съдържанието трябва да ги подкрепи в сложната роля на ръководители на прехода към зелена икономика, 

например: да определят промяната в комбинацията от технологии, използвани в множество сектори, и/или 

необходимия технологичен пробив, необходим в други сектори, да определят необходимите 

институционални и организационни промени, новите услуги и бизнес модели, новите начини на потребление, 

живот и придвижване и т.н.  
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Компетенции: 
 Резултати от 

обучението 
Знания 

(В контекста на ЕКР 
знанията се описват 

като теоретични и/или 
фактологични) 

Умения 
(В контекста на ЕКР 
уменията се описват 

като практически) 

Отношение 
(В контекста на ЕКР 

нагласата се описва като 
способността на учащия 
да прилага знанията и 

уменията си 
самостоятелно и 

отговорно.) 

Дейности/ План на 
урока 

(възможни теми) 

Начинаещ Да знаете как да 
търсите 
систематично (а 
не само по 
интуиция) 
бъдещи 
възможности в 
зеления сектор. 

Да знаете: 

• Какво 
определя 
добрите 
бизнес 
възможности. 

• Някои 
основни 
области на 
зелената 
икономика, 
които той 
може да 
разгледате. 

Да можете: 

• Да извършвате 
добро и 
безпристрастно 
проучване на 
пазара в 
сектора на 
зелената 
икономика. 

Да бъдете мотивирани: 

• Да стартирате 
малка 
инициатива в 
зеления сектор, 
след като 
определите 
съответната 
възможност. 

За всички нива 
започваме с 
подходяща теоретична 
част, в която 
представяме и 
обясняваме темата на 
обучаемите. 
След това следва 
практическата част, в 
която за посочените по-
долу конкретни теми, 
стъпки и методи 
създаваме кратки 
описания/примери, 
последвани от 
интерактивност със 
скрита обратна връзка. 
Изискваме от 
обучаемите да 
отговорят и 
обсъждат/обясняват 
обратната връзка. 
Накрая избираме 
(максимум) 3 по-важни 
теми, за които 
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обучаемите трябва да 
представят пример за 
успешно изпълнение. 
Характеристики на 
една добра бизнес 
възможност 
Как да определим 
добрата бизнес 
възможност 
Проучване на пазара: 
Области, които 
зелените 
предприемачи могат да 
оценят: 

Напреднал Да познават 
областите на 
зелената 
икономика, в 
които са 
необходими 
иновации, и да 
могат да 
участват в такива 
възможности.  

Да знаят: 

• областите на 
зелената 
икономика, в 
които са 
необходими 
иновации, за 
да се 
развиват 
бъдещите 
възможности. 

Да могат: 

• Да участват в 
определянето 
на 
иновационни 
възможности. 

Да бъдат мотивирани: 

• Да участват в 
определянето и 
разработването 
на иновативни 
възможности. 

Създаването и 
разпространението на 
нови идеи, продукти, 
процеси и методи за 
преход към по-чиста 
глобална среда. 
Технологични 
иновации, иновации в 
икономическите и 
социалните системи и 
промени в начина на 
живот. 

Експерт Да подобрят 
знанията, 
необходими за 
създаване на 
бъдещи 
възможности в 
зеления сектор. 

Да знаят: 

• Необходимите 
механизми и 
компоненти за 
създаване на 
бъдещи 
възможности 
в зелената 
икономика. 

Да могат: 

• Да предвиждат 
и проектират 
бъдещи 
възможности. 

Да бъдат мотивирани: 

• Да останат 
актуални и да 
се 
усъвършенстват 

• Да споделят 
знанията и ноу-
хауто с други 
хора и да 
участват в 

На експертно ниво 
темите могат да 
включват по-сложни 
области като: Какъв е 
мащабът на 
възможностите за 
зелен бизнес? 
Какви видове иновации 
са необходими в 
различните сектори? 
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реализирането 
на бъдещи 
възможности. 

Кой вероятно ще се 
възползва от този 
преход по отношение 
на това да бъде в 
центъра на усилията за 
научноизследователска 
и развойна дейност 
(НИРД), да разработва 
технологиите на 
бъдещето и да 
генерира нови 
икономически 
дейности? 
Какви са пречките, 
които биха могли да 
попречат на 
реализирането на тези 
възможности? 
 
Експертите могат да се 
възползват от 
следните стратегии и 
инструменти, за да 
увеличат вероятността 
за успех на нов зелен 
бизнес: освен 
"класическите" пазарни 
проучвания, анализ на 
конкурентите и 
сегментиране на 
клиентите, много 
полезни могат да бъдат 
стратегия за навлизане 
на пазара и 
относителни 
инструменти като 
матрицата на Ансоф и 
PESTLE анализа, които 
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трябва да бъдат 
последвани от 
финансови прогнози и 
относителни 
инструменти като 
анализ на 
рентабилността и 
изчисления на нетната 
настояща стойност 
(NPV) и тестова 
маркетингова дейност, 
използваща например 
A/B тестване и 
показатели за 
ефективност, които ще 
определят най-добрия 
подход. Когато всичко 
това е налице, е време 
за силни контакти и 
партньорства, които ще 
осигурят необходимата 
информираност за 
новото предложение. 

 

 

 


